JAK SPRZEDAWAC GRUNDFOS MAGNA3

Zobaczmy, co warto podkresli¢, rozmawiajac z
klientami o MAGNA3. MAGNA3 to pompa obiegowa
do ogrzewania i chtodzenia. Nastgpnie nalezy
uwzglednic trzy argumenty dotyczace sprzedazy,
ktére mozna zobaczyc¢ ponize;.

Kiedy spotykasz swojego klienta, pamigtaj:

« Mow prostym jezykiem

- Badz specyficzny

« Upewnij sie, ze klient rozumie korzysci
ptyngce z wyboru tego produktu
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/ KLUCZOWE ARGUMENTY SPRZEDAZY
DLA TWOICH KLIENTOW:

GWARANCIJA DLUGIE) ZWYOTNOSCI

MAGNAS3 byta testowana przez ponad 1 milion godzin
w ekstremalnych warunkach, wiec mozesz miec¢ pewnosc,
ze ta pompa bedzie stuzyc Ci dzieh w dzien przez wiele lat.

LATWA INTEGRACJA
@ MAGNAS3 jest tatwa w obstudze i instalacji oraz mozna

ja tatwo zintegrowac z dowolnym systemem - oznacza
to mniej rurociggow i prosty proces instalac;ji.

BARDZO NISKIE ZUZYCIE ENERGII
@ MAGNA3 zapewnia, ze zuzywasz tylko tyle energii, ile
potrzebujesz, jednoczesnie utrzymujac idealng temperature

w domu. Skutkuje to nizszymi rachunkami za prad i ogrzewanie
oraz duzymi korzysciami dla srodowiska.
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